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“Leitura obrigatdria para os amantes de Estratégia. O sucesso desse livro é explicado
por

sua capacidade de nos levar a refletir, por meio de exemplos, sobre novas formas de
competir. Quando 99% das obras de planejamento estratégico se baseiam na
superagao

da concorréncia como formula de crescimento, os autores fornecem caminhos para se
descobrir os novos mercados que na verdade estdo bem proximos de nés. Com
exemplos

de empresas que criaram novos mercados, seus oceanos azuis, deixando os
concorrentes

se digladiando nos mercados antigos, os oceanos vermelhos (de sangue), o livro é sem
duvida um divisor de aguas na literatura de estratégia empresarial. Literalmente!”
Rodrigo Siqueira,

sdcio da Cyrnel International



